
 

 

Interesse? 

Dann senden Sie uns Ihren Lebenslauf an: 

 
 

 

 

 

Für eine erste telefonische Kontaktaufnahme steht 

Ihnen unser Berater zur Verfügung: 

Herr Marcel Klein 

+49 (0) 6022 70 90 200 

Theo Klein + Partner Personalberatung 

Industriering 7  

D-63868 Großwallstadt 

Telefon +49 6022 70 90 200  

www.tklein-partner.de 

Seit 30 Jahren besetzen wir erfolgreich Fach- und 

Führungspositionen in D/A/CH. Neben der interna-

tionalen Konzentration auf Einkaufs- und Vertriebs-

positionen, sehen wir uns auch als ganzheitliche 

Personal- und Karriereberatung. 
 

 

hr@tklein-partner.de 

Referenz 22121 

Unser Klient, ein weltweit operierendes Familienunternehmen ist ein zuverlässiger Partner für E-Mobility, 

Verkabelungssysteme, Präzisionsdrehteile und elektromechanische Systeme. Die international erfolgreiche 

Unternehmensgruppe entwickelt und produziert Technik in den Branchen Automobilindustrie, Automation, 

Agrartechnik, Anlagentechnik und Medizintechnik. 

 

Am Zentralstandort im Raum Tuttlingen suchen wir zur Unterstützung der Einkaufsabteilung Sie als: 

 

Strategischer Einkäufer (w/m/d) «Cost Reduction» 
 

Ihre Aufgaben 

 Aktiver Aufbau und Realisierung von Einsparpotentialen  

 Aktive Mitwirkung in fachübergreifenden Einkaufs- und Sonderprojekten  

 Erarbeiten von Einkaufs- und Lieferantenstrategien auf Basis weltweiter Beschaffungsmarktforschung  

 Auswahl und Qualifizierung neuer Lieferanten  

 Verfolgung, Auswertung und Aufbereitung von Angeboten  

 Selbständiges Führen von Vertrags- und Preisverhandlungen im internationalen Umfeld  

 Anlegen und Aktualisieren von Bestellungen, Lieferplänen, Rahmenaufträgen, sowie Stammdaten  

 Eigenständige Planung und Durchführung von Jahrespreisverhandlungen zur mittel- und langfristigen 

Absicherung des Materialbedarfs unter kostenoptimierten Gesichtspunkten  

Ihr Profil 

 Abgeschlossenes kaufmännisches/technisches Studium oder gleichwertige Qualifikationen  

 Mehrjährige Berufserfahrung in einem vergleichbaren Aufgabenfeld, sowie ein kaufmännisches und tech-

nisches Verständnis  

 Verhandlungsgeschick und Team- und Kommunikationsfähigkeit  

 Hohes Maß an Eigenmotivation, sowie unternehmerisches Denken und Handeln  

 Sehr gute Deutschkenntnisse, sowie verhandlungssichere Englischkenntnisse, idealerweise tschechische 

Sprachkenntnisse 

Unser Klient bietet  

 Hervorragende Entwicklungsmöglichkeiten 

 Anerkennung für geleisteten Arbeit 

 Moderne Arbeitsumgebung 

http://www.tklein-partner.de/

