
 

 

Interesse? 

Dann senden Sie uns Ihren Lebenslauf an: 

 
 

 

 

 

Für eine erste telefonische Kontaktaufnahme steht 

Ihnen unser Berater zur Verfügung: 

Herr Marcel Klein 

+49 (0) 6022 70 90 200 

Theo Klein + Partner Personalberatung 

Industriering 7  

D-63868 Großwallstadt 

Telefon +49 6022 70 90 200  

www.tklein-partner.de 

Seit 30 Jahren besetzen wir erfolgreich Fach- und 

Führungspositionen in D/A/CH. Neben der interna-

tionalen Konzentration auf Einkaufs- und Vertriebs-

positionen, sehen wir uns auch als ganzheitliche 

Personal- und Karriereberatung. 
 

 

hr@tklein-partner.de 

Referenz 22107 

Unser Klient, ein familiengeführtes, global operierendes Mittelstandsunternehmen, entwickelt, fertigt und 

verkauft Schaltanlagen und Schaltgeräte für die Energieverteilung in Mittel- und Niederspannungsnetzen. 

Intelligente, innovative Prozesse und nachhaltiges Handeln sind u.a. Gründe für die Auszeichnung zum 

Top 100 Innovator im Jahre 2022! Aufgrund großer Wachstumschancen sucht unser Klient am Zentral-

standort nordöstlich von München Sie als  

 

Strategischer Einkäufer (m/w/d)  

Ihre Aufgaben 

 Nationale und internationale Beschaffung diverser Warengruppen 

 Erstellung von Kosten-, Markt- und Lieferantenanalysen 

 Eigenverantwortliches Führen von Preis-, Konditions- und Vertragsverhandlungen mit Lieferanten 

 Fachliche Unterstützung bei der kontinuierlichen Verbesserung und Weiterentwicklung von  

Beschaffungsprozessen 

 Identifizierung und Umsetzung von Einsparpotenzialen in enger Abstimmung mit den Fachbereichen 

 Schnittstellenfunktion in der Zusammenarbeit mit dem operativen Einkauf 

 Marktbeobachtung mit Fokus auf Strukturveränderungen und technischen Innovationen 

 Verhandlung und Erstellung von Rahmenverträgen und Mitarbeit bei Projekten 

Ihr Profil 

 Erfolgreich abgeschlossenes technisches oder kaufmännisches Studium oder eine vergleichbare  

Qualifikation mit Berufserfahrung im Bereich Einkauf 

 Mehrjährige Berufserfahrung im strategischen Einkauf der produzierenden Industrie 

 Kaufmännische Kompetenz und technisches Verständnis 

 Eigenständige ergebnisorientierte Arbeitsweise und ausgeprägtes Verhandlungsgeschick 

 Überzeugendes, kontaktstarkes Auftreten gepaart mit Kommunikationsstärke 

 Sicherer Umgang mit dem MS-Office-Paket 

 Fließende Deutschkenntnisse sowie gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift  

Unser Klient bietet  

 Eigenverantwortung und Flexibilität (Arbeitszeit, Arbeitsplatz) 

 Familiengeführte Unternehmenskultur mit gegenseitiger Wertschätzung  

 Krisensicheren Arbeitsplatz in einem Wachstumsmarkt mit vielen Perspektiven  

http://www.tklein-partner.de/

