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untEernehmensberatbung

Unser Klient ist die deutsche Vertriebsgesellschaft eines international tatigen
Produktions- und Handelsunternehmens mit Hauptsitz in der Schweiz. Das traditionelle
Familienunternehmen ist Liefer-/Ldésungspartner fur Kunststoff-, Dichtungs-, Fluid-,
Antriebs- und Schwingungstechnik sowie Sensorik. Der Online-Shop bietet mehr als
100.000 Produkte. Flr das Vertriebsgebiet in der Region Kdln/ Bonn/Westerwald suchen
wir Sie mit Ihrem Profil als:

Erfolgreiches Schweizer Familienunternehmen

Vertriebsmitarbeiter im AuBBendienst (m/w/d)
Branchen: Maschinenbau, Metallverarbeitung und andere

Ihre Aufgaben

® Erarbeiten von Strategien und Konzepten zur Gewinnung von Neukunden und
Ausbau der Bestandskunden (u.a. mittelstéandischer Maschinenbau), neben
Kaltakquise auch durch Leads und Empfehlungen

» Aktiver Beitrag zum kommerziellen Wachstum und der Weiterentwicklung des
eigenen Vertriebsgebietes

» Ldsungsfindung dank technischer Kompetenz bei den Kunden

» Bestellungen gehen mit hoher Effizienz Uber den Online-Shop

Ihr Profil

Abgeschlossene kaufmannische oder technische Ausbildung,
Mindestens 2 Jahre Erfahrung im technischen VertriebsauBendienst,
Fokus auf Neu-Akquise mit SpaBB am Netzwerken
Eigenverantwortliche und abschlussstarke Persdnlichkeit
Hartndackigkeit, Ehrgeiz, Begeisterung fur den AuBendienst
Stilsicheres Deutsch und konversationssicheres Englisch

¥ ¥ ¥ ¥ ¥ ¥

Unser Klient bietet

* Ein Uberdurchschnittliches leistungsbezogenes Gehalt (Fixum und Provision)
» Neutralen Firmenwagen auch zur privaten Nutzung

* Tolle junge Unternehmenskultur mit flachen Hierarchien

» Erstklassige Einarbeitung und individuelle Weiterbildungsmaoglichkeiten

Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Dann rufen Sie gerne unseren Berater Herrn Theo Klein an oder senden Sie uns Ihren

Lebenslauf unter Angabe der Referenznummer 21061 an: hr@tklein-partner.de
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Nein? Dann kennen Sie vielleicht eine interessierte Person~ Stellenanzeige empfehlen

Theo Klein + Partner Unternehmensberatung
Industriering 7

63868 GroBwallstadt

Telefon +49 6022 70 90 200
www.tklein-partner.de

Seit Uber 25 Jahren besetzen wir erfolgreich Fach-
und Fuhrungspositionen in D/A/CH. Neben der
internationalen Konzentration auf Einkaufs- und
Vertriebspositionen, sehen wir uns auch als
ganzheitliche Personal- und Karriereberatung.
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