Kleimn >> Partmnenr

unternenhmeaensberabtung

Unser Klient ist eines der fluhrenden Technologieunternehmen flr industrielle
Schlauchleitungen. Zu den Kunden des inhabergefihrten Familienunternehmens
gehoren Unternehmen aus der Chemie, Pharma- und Lebensmittelindustrie sowie dem
Maschinen- und Anlagenbau. Um den steigenden Ansprichen der Markte und dem
Wachstumspotential auch in Zukunft gerecht zu werden, suchen wir flir den Standort in
Schleswig-Holstein Sie als...

International fiihrendes Technologieunternehmen

Vertriebsleiter / Head of Sales (m/w/d)

Perspektive Geschaftsbereichsleitung

Ihre Aufgaben

> Verantwortung flur die Filhrung und Entwicklung des AuBen- und Innendienstes
sowie flr das kontinuierliche Umsatz- und Ertragswachstum

Optimierung relevanter Vertriebs- und Produktmanagement-Aktivitaten
Souveranitat im Vertriebscontrolling und Reporting von KPIs

Identifikation neuer strategischer Geschaftsfelder und Zielmarkte

Mitwirkung und Umsetzung von Unternehmensstrategien in enger Zusammenarbeit
mit den anderen Fachbereichen

Direkte Berichtslinie an den geschaftsfihrenden Gesellschafter
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Ihr Profil

erfolgreich abgeschlossenes technisches oder kaufmannisches Hochschulstudium
mehrjahrige Erfahrung in einer vergleichbaren Position im B2B-Vertrieb
Unternehmerisches Denken und Handeln sowie ergebnisorientierter Arbeitsstil
Verhandlungsgeschick, Durchsetzungsvermégen und Uberzeugungskraft

Profunde Kenntnisse im Auf- und Ausbau von Vertriebsprozessen und -strukturen
Fihrungskompetenz und die Befdhigung, Teams zu motivieren und zu inspirieren
analytische Fahigkeiten fur die positionsspezifischen Controlling-/Planungsaspekte
Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse
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Unser Klient bietet

> offene und freundliche Arbeitsatmosphare
> attraktive Verglitung samt Firmenwagen und betriebliche Altersvorsorge
> diverse soziale Zusatzleistungen und Verglinstigungen

Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Dann rufen Sie gerne unseren Berater Herrn Marcel Klein an oder senden Sie uns Ihren

Lebenslauf unter Angabe der Referenznummer 21022 an: hr@tklein-partner.de

- L . L . 5 )
Nein? Dann kennen Sie vielleicht eine interessierte Person~ Stellenanzeige empfehlen

Theo Klein + Partner Unternehmensberatung Seit Uber 25 Jahren besetzen wir erfolgreich Fach-
Kitzeberger Weg 23 und Fihrungspositionen in D/A/CH. Neben der
24248 Monkeberg - Kiel internationalen Konzentration auf Einkaufs- und
Telefon +49 431 647 344 98 Vertriebspositionen, sehen wir uns auch als
www.tklein-partner.de ganzheitliche Personal- und Karriereberatung.
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