e

—

Klein >> Partner

untEernehmensberatung

Jahr

Unser Klient mit Sitz in Nordrhein-Westfalen ist ein flhrender Anbieter fir textile
Dienstleistungen (speziell Work-Fashion) fir Unternehmen aller Branchen. Das
Inhabergefiihrte mittelstéandische Unternehmen wachst kontinuierlich sehr erfolgreich am
Markt und sucht Sie als Vertriebsbeauftragten fliir das Neugeschaft. Das ganzheitliche
Produktportfolio, groBe Gebiete, schnelle Entscheidungen, Top-Referenzen sind gute Grinde
sich Uber diese Offerte auszutauschen.

Werden Sie unser Gesicht beim Bestandskunden

Kundenberater im AuBBendienst (m/w)
Wachstumsstarker Anbieter von unternehmensbezogenen
Dienstleistungen in Nordrhein-Westfalen

Ihre Aufgaben Ihr Profil

>

> Abgeschlossene kaufmannische

Eigenverantwortliche Bestandskunden- technische Berufsausbildung

betreuung

Spezialisierung auf das Segment
Berufsbekleidung im Leasingservice
Bedarfsermittlung und Ausbau des
Kundenpotenzials

Selbststandige Angebotserstellung und
Vertragsverhandlungen beim Kunden vor
Ort

Zustandig fur alle Kundenanliegen und
Sicherstellung der Kundenzufriedenheit
Stéandige Markt- und Wettbewerbs-
beobachtung

Bestandspflege

freudigkeit
> Handson Mentalitat
> @Glltige PKW-Fahrerlaubnis

Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Dann rufen Sie gerne unsere Berater Frau Cordula Waehlert oder Herrn Theo Klein an oder

senden Sie uns Ihren Lebenslauf unter Angabe der Referenznummer 18086 an:

hr@tklein-partner.de

Theo Klein + Partner
Industriering 7 = 63868 GroBwallstadt * Telefon +49 6022 7090200
www.tklein-partner.de

> Aufgeschlossenes Wesen mit SpaBB an der

> Vertriebserfahrung, Verhandlungssicherheit
> Hohe  Eigenmotivation und  Kontakt-



